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Compradores >

Regioes da cidade

& Maior parte dos compradores, morava a menos de 5 km do
empreendimento: Especialmente Pavuna, Anchieta, Guadalupe,
Coelho Neto, Costa Barros, Acari

& Moradores de bairros do outro lado da Av. Brasil: Iraja, Colégio,
Rocha Miranda, Cordovil e Parada de Lucas

& Também houve um numero interessante de compradores na Zona
Oeste e em Ramos.

77%

& Muitos compradores vindos da Baixada Fluminense
» Especialmente de Sdo Joao de Meriti
* Mas também Duque de Caxias, Nilépolis e Belford Roxo

m Baixada = Outras Cidades = RJ

Os motivos de migragao foram: proximidade
com o metrd, comércio e servigos, e seguranga




Dados do

82.000
PESSOAS

EMPREENDIMENTOS
MUITO ANTIGOS

Duque
de Caxias

BAR DOS
CAVALEIROS

-~ 30.000

RESIDENCIAS

F

48%

DENTRO DO PERFIL
DE COMPRA




Apartamentos

de & quartos
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tecmca

AREA TOTAL DO TERRENO
11.903,20 M2

TORRES s
& 4 torres com 5 pavimentos —
@ 12 apartamentos por andar

®Oe O

QUANTIDADE DE UNIDADES -
& 238 unidades, com 46 unidades i?] - =
gardens sendo 8 PCD "H y
— 1! = a Iy
TIPOLOGIA n M sl o
%T & 1 e 2 quartos com lazer completo n i m il
e torres com elevador ’n m ] i . T“
- i iy IIJ
~— \ VAGAS 3
& 50 vagas, sendo 1 ] — i WI

por unidade garden
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@ PISCINA ADULTO COM DECK MOLHADO

TUDO PLANEJADO PARA
@ sovarium VOCE VIVER COM TODA
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Implantacao
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0 FITNESS EXTERNO
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@ soLarium

@ CHURRASQUEIRA

@ VARANDA DA CHURRASQUEIRA
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Desfrute de
momentos de lazer
sem precisar sair
de casa
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Piscina Adulto com Deck Molhado
Churrasqueira com varanda

Saldo Gourmet

Brinquedoteca

Espaco Game

Playground

Fitness Externo

Solarium
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Apartamento

Area privativa total:
39,47 m?

Area privativa
coberta: 35,99m2

Garden: 3,48m?2

Blocos1a3

Unidades 103 104 109 110
Unidades 103 104

1 2 - x 3 ) . 4 5 6 . 7
Esquadrias Previsdo de a Cozinha integrada Torneira com Revestimento Entresue com ianela
]EHI g % infraestrutura para ar- com a salaem D% . Bacia dual flush ceramico nas == ) & J,
na cor branca : . . Rl . n arejador — s na area de servigo
condicionado Split conceito aberto paredes hidraulicas



Apartamento

Gardentmeilo

Area privativa total:
51,19 m2

Area privativa
coberta: 36,88m?

Garden: 14,31m?

Blocos1a3

Unidades 102 105
Unidades 102 105

1
H Esquadrias
na cor branca

2 o
Previsdo de
% infraestrutura para ar-
condicionado Split

it

i

111

3 Cozinha integrada

com a salaem
conceito aberto

Torneira com
arejador

5 6
Bacia dual flush e

Revestimento
cerdmico nas
paredes hidraulicas

Entregue com janela
na drea de servigo




Apartamento

PRPonta

2 quartos

Area privativa total

Blocos 1 a4

: - “ |
3 IV,
3,40 llll“llllllllllllll |

T ——

P S i |

Colunas 03 04 09 10
Sugestdo de Decoracao
Home office
N 1 Esquadrias Previsdo de a 3 Cozinha integrada 4 Torneira com 3 6 Revestimento T / Entregue com janela
o i _ Ly — - i ami
]EHI na cor branca T |nfra<.es.trutura palfa ar com a‘sala em D% arejador Bacia dual flush ceramico r\as’ ‘ am na drea de servico
condicionado Split conceito aberto paredes hidraulicas



Apartamento

Meio

2 quartos

Area privativa total

37,04 m?

Blocos 1 a4

) ".‘ ‘;, | q'%
el f 340 |
Sugestdo de Decoracao

Home office

1 2 - x 3 ) ) 4 5 6 . 7
Esquadrias Previsdo de a Cozinha integrada Torneira com Revestimento Entresue com ianela
H q % infraestrutura para ar- com a salaem D% ) Bacia dual flush ceramico nas == , s J,
na cor branca : . . Rl . n arejador — . na drea de servigo
condicionado Split conceito aberto paredes hidraulicas

Colunas 01 06 07 12
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. Sucesso Sem
Localizacao Lazer Seguranca
de vendas Concorrente
Facil acesso atodo o Piscina, Guarita 24h e portao Ao lado de um Muitos clientes
Rio de Janeiro ao churrasqueira, salao automatizado de projeto que foi esperando por essa
lado do metrd de festas e muito acesso a veiculos sucesso de vendas oportunidade
mais

-/







Dados da CONecorréncia

Nao ha concorrentes na

regiao atualmente T il Ui 4
e . : . \/," : " ‘ ‘_ , 3 - }.”
e e e

A regiao apresenta uma

demanda muito grande por : 21}

novas moradias [ o

Y

- i

concorrentes na regiao et LR SN e Wi o R A\ conquista PN
Al L ,:.‘ . ’ : .- ‘ B - : > A X : :

~

4

(oportunidade de aproveitar
toda a demanda da regiao
por novos imoveis)

Ultimos Langamentos

+ Viva Vida Zona Norte
(dez/20)

 Conquista Vila Dutra (jul/22)



1° Persona

Publico Alvo

Moradores da préopria Pavuna

Quero ter a chance de conquistar
um imovel proprio, que ofereca
lazer e seguranca.”




22 Persona

Publico Alvo

Moradores da Baixada ,w

Em busca de um lugar mais
perto do Rio de Janeiro.”




32 Persona

Publico Alvo

14

Procuro um imoével em uma
area que ofereca mais .
seguranca e opcoes de lazer."




4° Persona

Publico Alvo

Trabalhadores Locais

Gostaria de viver mais perto do
trabalho para melhorar minha
qualidade de vida."




Marketmg

Materiais de Marketing




DIRECIONAL

conquisto

MAX NORTE

O seu apartamento |
Direcional no melhor |
da Zona Norte!

Marketing

Materiais de Marketing

Totem Eliptico

Apartamentos de

2 quartos

e torres com elevador

] A
ENTRA JUNTEREND
FACILITA%AA' 3 FAMILIARES




Marketing

Materiais de Marketing

Book Corretor




Marketing %

Materiais de Marketing




Marketing My
Maternais de Marketing sua vida.
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Materiais de Marketing



Plataforma
Liveprint

Matenais on-line

)  Post Feed

(v)  Stories Estatico

' “ @  Stories Animado

)  Carrossel Feed

L J

Escaneie
o QR code

e acesse os materiais

Marketing

lm

) Peca de WhatsApp

) Filtro de Instagram

) Gifs e Stickers






Comercial

Tabela de Vendas

GARDEN - 1 QUARTO (PCD) RS 12.678 RS 253.551

GARDEN C/ VAGA - 2 QUARTOS RS 14.604 RS 292.084
1° ANDAR C/ VAGA - 2 QUARTOS RS 12.343 RS 246.851
2° ANDAR S/ VAGA RS 10.903 RS 218.051
3° ANDAR S/ VAGA RS 11.082 RS 221.647
4° ANDAR S/ VAGA RS 11.286 RS 225.721

5° ANDAR S/ VAGA RS 11.403 RS 228.051

*Quem quitar Pro Soluto no periodo de obras, fica isento de corregao.

***Para quem fizer pasta completa antes do langamento



Comercial

Tabela de Vendas

GARDEN - 1 QUARTO (PCD) RS 12.678 RS 253.551

GARDEN C/ VAGA - 2 QUARTOS RS 14.604 RS 292.084
1° ANDAR C/ VAGA - 2 QUARTOS RS 12.343 RS 246.851
2° ANDAR S/ VAGA R$ 10.753 RS 215.057 **+
3° ANDAR S/ VAGA RS 11.082 RS 221.647
4° ANDAR S/ VAGA RS 11.286 RS 225.721

5° ANDAR S/ VAGA RS 11.403 RS 228.051

*Quem quitar Pro Soluto no periodo de obras, fica isento de corregao.

***Para quem fizer pasta completa antes do langamento




Comercial

v Primeiras unidades MCMV (

com documentacao gratis




Comercial

VISITAS PREMIADAS

Quantidade Prémio

Gerente 5 R$ 20,00




Comercial

PASTAS PREMIADAS

Quantidade Prémio

Gerente 5 R$ 100,00

*Apenas pasta aprovada (analise aprovada, sem pendéncias, sem BACEN)




Comercial

R EMIADO DIRECIONAL

Onde moram as grande conquistas

Ato de pelo RS 1-000’00

menos RS 2.000 Reais

_ 4 4
Inclusive na WM
condicao especial

Valido para os 50 primeiros atos captados até o dia do langamento



Comercial

Sorteio | 65 vendas em 90 dias

>

3 viagens | 2 viagens
de cruzeiro e T de cruzeiro

pelo Brasil* w. - ==mes. - .. pelo Brasil*

)
A\

s ——— e e
——— T . —

*Sorteio para === | = ’

corretores e ———N e o

gerentes que - iR P S & ( ([// ' ’ l
venderam no . X S = —

periodo; direito a . /s \ N N N @ @
acompanhante; B T~ ' b 2V
Prémio limitado a ' s A~ —
R$ 10.000,00 = /




Comercial

v VENDEU-LEVOU
v VENDEU COM MENOS PRO SOLUTO, GANHA MAIS

C

PRO SOLUTO ATE 52x ATE 66x

PREMIO +0,6% +0,4% 0%

» Valido para as 50 primeiras vendas




Comercial

’ -
v COORDENADOR COMERCIAL -

LUCIANO PIRES
(21 96421-0424)




BORA VENDER

Z DIRECIONAL
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